 Osobine prodavca  A          Ime, prezime i razred__________Datum__________
1. Koja je uloga prodavca?
1

   1

2. Koja su pravila kod aktivnog slušanja.










1. 
 2. 
 3. 
 4.

  4

3. Zbog čega uloga prodavca opada?
1. 

2. 

3. 

4.
       4
4. Gde uloga prodavca još ima značaja?
1. 

2
      2
5. Kako se dele sposobnosti prodavca?
1. 

2. 

3. 

4. 

5.                                                                                                                                                                               5

6. Nabroj prodajne veštine?
1. 
2. 

3. 

4. 










                                                   4

7.  Koja znanja i veštine treba da poseduje prodavac?
1.
2. 
3. 
4. 
5.,
     5
8. Gde imamo uštedu vezanu za objekat 
1.
2.
     2
9. Kako se stiču prodajne veštine?

1.

                                                                                                                                                           1 




                                                                                   
10. Koje zadatke prodavac obavlja u odnosu na kupce?
1. 
2. 


2
11. Šta utiče na motivaciju trgovca?
1. 
2. 
3. 

                                                                                                                                                                                    3
12 Šta je emocionalna inteligencija?

1.                                                                                                                                                
Osobine prodavca  B              Ime, prezime i razred __________Datum__________
1. Šta je komunikacija
    
1
2. Kako se dele sposobnosti prodavca?
1.

2. 

3. 

4.

5.                                                                                                                                                                     4

3. Gde je prodavac glavni faktor prodaje?

    .                                                                                                                                                                         1
4. Koje su najvažniji tipovi inteligencije dobrog prodavca?
Za dobrog prodavca najvažnije su:

1. 

2. 

3.
3
5. Šta je matematička inteligencija??

.                                                                                                                                                                               1                                                                                                                                                                            
6. Šta je verbalna inteligencija?

   1
7. Koje lične osobine treba poseduje prodavac?
1. 

2.

3. 

4. 

5.
5
8. Koje mentalne spoobnosti treba da razvija prodavac.

1. 

2. 

3.
3
9. Za čega su vezani najvažniji zadaci prodavca?
1. 

2. 

3.
3
10. Koja znanja i veštine treba da poseduje prodavac?
1. 
2. 

3. 

4. 

5.
5
11. Koje zadatke prodavac obavlja vezane za robu?
Vodi računa o

1. 

2. 

3.
3
12. Od kojih zaduženja prodavac počinje i završava svoju karijeru?
1. 

2. 

3. 

4. 

5.
5
